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VEHICULES D’OCCASION Mars 2025

Encheres VO : une croissance soutenue par un marché porteur
et une réponse efficace aux besoins des professionnels de
I’automobile

Acteur majeur de la vente aux enchéres de véhicules d’occasion en France, Enchéres VO affiche une
croissance de 30% en 2024, atteignant un chiffre d’affaires de 329 M €.

Cette dynamique résulte d’une conjoncture favorable du marché de I'occasion, portée par les bénéfices
d’une stratégie multicanale éprouvée.

En 2025, Enchéres VO souhaite poursuivre cette trajectoire et renforcer sa place de partenaire de
confiance auprés des professionnels de lI'automobile. L'entreprise s’appuie notamment sur son
expertise digitale et son approche multicanale pour répondre efficacement aux besoins croissants du
marché, tout en garantissant une réactivité optimale.
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Grace a une approche alliant ventes physiques et digitales, Enchéres VO optimise en effet
chaque étape du processus de vente, garantissant aux professionnels de I'automobile
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Une structuration renforcée pour accompagner la croissance

Afin de soutenir ce développement, Enchéere VO poursuit également sa structuration et renforce son organisation.
Avec 55 collaborateurs répartis sur Toulouse, Bordeaux et Marseille, le groupe prévoit a minima le recrutement de
6 nouveaux collaborateurs en 2025, principalement sur des fonctions administratives et commerciales.

En 2024, rapidité, agilité, vision et sécurité ont été les moteurs de la croissance d’Enchéres VO. Ces piliers resteront
au ceeur de la stratégie de I'entreprise en 2025. L'objectif : garantir aux professionnels de I'automobile un service
toujours plus performant et une expérience fluide, efficace et sécurisée.

A propos d’Enchéres VO — Issu de 'étude de Commissaire-Priseur Arnauné-Prim, le groupe Enchéres VO s’appuie sur Contacts presse
plus de 40 ans d’expertise sur le marché de la vente physique et vente en ligne de véhicules d’occasion. Présent sur Agence la Cerise
I'ensemble du territoire national, Enchéeres VO répertorie des offres dédiées aux professionnels et particuliers. Avec Sophie Lacroix & Lauren Wharton
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